Tugeva arilepingu kolm kohustuslikku klisimust!

Enamikele arisuhetes sdlmitavatele lepingutele ei nde seadused ette kohustuslikku
vormi - need vodivad olla ka suulised. Kuni pooled on teineteise soovidest
Uhtmoodi aru saanud ja kummagi vajadused ei muutu, voibki ka suuline kokkulepe
toimida. Siiski ei saa vaidluse korral suulisele lepingule loota. Et vaidlust ennetada
vOi lihtsamini lahendada, tasub leping s&lmida siiski kirjalikult.

Leping ei pea olema alati vaga pikk. Samas kdige olulisemad tingimused peaksid igal juhul Kirja saama. Et
sélmida efektiivne leping, tasub enda jaoks labi mdelda kolm kdige olulisemat kUsimust.

Kiisimus nr 1: Mida soovin sellest arisuhtest saavutada?

Esmalt tasub Iabi mdéelda, mis on peamine eesmark sellesse arisuhtesse astumisel. Millist kaupa voi teenust
ostan voi ostetakse minult; mis on selle peamised omadused; millal peaks toimuma tarne? Milline peaks
olema minu ja mu aripartneri koostdo; kes panustab kui palju rahaliselt voi oma tddga? Labirdaakimistel
kokkulepitud omadused (nt ostetava kauba kasutusotstarve, seadme tootlikkus ja materjalikulu, lisavarustus,
dokumentatsioon jne), poolte kohustused ja tahtajad tasub lepingus véimalikult tapselt kajastada. Mida
spetsiifilisem ja keerulisem on ostetav voi mutdav kaup voi teenus voi poolte planeeritav koostdo, seda
detailsem voiks olla ka selle kirjeldus lepingus. Kaupade muudgi puhul tuleks lisaks labi mdelda, kes selle
transpordib ja kindlustab ning kus kaup Ule antakse.

Kiisimus 2: Mida soovin selles drisuhtes valtida?

Teisena tasub enne lepingu sdImimist labi mdelda see, mis voib valesti minna. Mis saab siis, kui eesmarki ei
dnnestu saavutada; mis on tagajarjed minu jaoks ja kuidas saaks neid voimalikult valutult Uletada? Kui arisuhe
ebadnnestub ja lepingut rikutakse, on Uldjuhul voimalik nduda kahju hlvitamist, kuid kahju téendamine on
sageli keerukas, kulukas ja aegandudev. Seetdttu tuleks kaaluda, kas ehk leppida kokku leppetrahvides,
viivistes, hinna alandamise maarades vms mehhanismis. Samas arisuhte selle poolena, kes peab kauba
tarnima, td6d tegema voi teenuse osutama, tasub modelda ka vastutuse piiramise voimalustele. Tahelepanuta ei
tasu jatta sedagi, millises olukorras voib tekkida vajadus arisuhtest valja astuda ehk leping |6petada.

Kiisimus 3: Kuidas oma digusi maksma panna, kui kokkulepped pole enam véimalikud?

Vaidluste lahendamise klauslile pddratakse lepingus sageli vahe tahelepanu. Siiski on kohane see lepingu
ettevalmistamise faasis labi mdelda, sest sellest sdltub, kui lintsalt voi keerukalt, kiiresti voi aegandudvalt saab
oma nduded maksma panna. lga vaidluse jaoks on kusagil olemas kohus, kes peab seda vajadusel lahendama,
kuid kas see on mulle sobiv variant? Kas olen valmis osalema kohtumenetluses teises linnas, teises riigis voi
teisel kontinendil? Kas mulle on oluline, et menetlus toimuks mulle véi mdlemale poolele arusaadavas keeles?
Kas mulle sobib avalik menetlus ja avalikkusele kattesaadav otsus voi vajaksin rohkem konfidentsiaalsust?
Kohus on Uks ja mdistagi vaga usaldusvaarne mehhanism vaidluste lahendamiseks, kuid lisaks sellele on ka
alternatiivseid teid, mis annavad pooltele suurema kontrolli protsessi Ule. Seega tasub kohtu kérval kaaluda
ka vahekohtu- ja lepitusmenetluse voimalusi.

Vajad tugevat arilepingut? Vota Voéta Uhendust NJORDI advokaatide Triinu Hiobi ja Katrin Sarapiga.
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